Marknadsforingstips till saljare:

Lagg ut ett inlagg i dina sociala medier.

» Beratta att du ar med pa loppisen och skriv:

* Adress eller omrade dar du séljer

* Vilken tid du har oppet

* Nagra exempel pa saker som kommer att finnas till salu

. Lég%gérna med en bild i ditt inlagg pa lite av det du saljer. Bilder drar till sig
fler besokare.

» Tank pa att skriva att du ar en del av hela Karlsborgs Kvartersloppis.
* Anvand hashtag: #karlsborgskvarterloppis
* Bjud pa dig sjalv och involvera fler

Sklapa en story/hiandelse och markera platsen som du kommer sta och
salja pa.

Pa Instagram och Facebook kan du lagga ut en story/handelse med:

» Bild pa det som ska séljas.

» Platsmarkering - finns som etikett som du kan lagga pa bilden.

* Text som exempelvis: "Valkommen till oss pa kvartersloppisen pa lordag!"

* Tagga eller omnamn andra séljare tex Hallbart Second Hand pa Facebook
eller Instagram genom att skriva pa liknande satt som nedan:
@secondhandkarlsborg

Delai lokala Facebook-grupper.

Ménga letar efter lokala aktiviteter i Facebook-grupper. Kom ihag att folja
gruppens regler nar du gor ett inlagg.

Lagg utinlagget i tid sa att eventuella redaktorer hinner godkanna
Satt upp en enkel skylt eller lapp.

e GOoren handskriven eller utskriven skylt med:

* En pil som visar vagen

* Datum och tid

* Information om att du ar en del av Karlsborgs Kvartersloppis.
Be vanner och familj att dela vidare ditt inlagg i sociala medier.

Det enklaste sattet att na fler ar ofta genom andra. Be vanner, grannar och famil;
att:

* Deladittinlagg
* Gilla och kommentera det
* Tipsa sina bekanta

Ju fler som hjalper till att sprida informationen, desto fler loppisbesdkare hittar
till just dig.

Lagg garna ut en paminnelse kvéllen fére och en ny story pa
loppismorgonen. Manga bestammer sina helgaktiviteter i sista stund!
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